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Организации следует разработать поэтапный путь, чтобы превратить
потенциальных потребителей API в лояльных пользователей
Влияние на выбор потребителя на различных этапах жизненного цикла

Узнайте, как API могут помочь вашей организации: ibm.biz/apistudy
Ресурсы для работы с API: ibm.com/apieconomy

API брендинг
Поддержание ясности
бренда, последовательности
и постоянства

Внедрение API
Превратите потребителей
API в лояльных
пользователей

Продвижение API
Используйте 
инновационные подходы
для популяризации
ваших API
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Конкуренция в API экономике
Построение новых каналов монетизации с помощью API
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Понимание
возможностей

Развитие API экономики 
обеспечивают несколько 
важных внешних факторов

Драйверы API экономики

API бизнес-модели и 
стратегии монетизации 
дополняют друг друга, 
но различаются 

API бизнес-модели и 
стратегии монетизации 

Pабота с API 
включает в себя
аспекты брендинга,
продвижения и выбора 

Компоненты API

Драйверы

Рассмотрение
вариантов

Оценка
продукта

Создание
связи

Продвижение
API

Повышение 
осведомленности 
через продвижение 
и образовательные 
материалы

• Доля позитивного 
отношения и 
истории успеха 
клиентов

Предоставить 
сценарии 
использования, 
чтобы заказчик смог 
"представить это 
возможным"

Предоставить 
инструменты, 
такие как Freemium 
API, или создание 
песочницы, 
чтобы помочь 
потребителям
почувствовать 
техническую
и коммерческую 
ценность

Отвечать
на технические 
вопросы
и использовать 
идеи при 
внедрении

Разработка
новых версий
API с учетом 
обратной связи
от потребителей

•

 
Продвигать 
успешные
примеры 
использования

• Анализировать 
использование
и обеспечивать 
обратную связь 

Создание четкой 
документации, 
сроков и условий,
а также модели 
ценообразования


